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VAGAS
LIMITADAS

Em nosso dia a dia, até mesmo em situagdes informais,
ainda que de forma inconsciente, negociamos o tempo
todo. Os conflitos existemn desde o inicio da humanidade e

fazem parte do processo de evolucio da sociedade.

Logo, a negociacdo e o gerenciamento de conflitos séo
desafios didrios na vida de qualquer individuo. Seja em
questdes profissionais ou mesmo ha vida pessoal,

LOCAL E INFO: negociamos e administramos conflitos o tempo todo,
HOTEL NOVOTEL mesmo quando ndo percebemaos.

O Av. Mato Grosso, 5555
. {67) 99695-3871 y Ca't?gorla: Cu.rso. mtc?nswo
{67) 3305-1551 Publico Alvo: empresarios e profissionais que
© (67)99197-2479 queiram desenvolver suas habilidades de
negociagao.
B gradual@gradualinstituto.com.br Carga Horéria: 16 horas/aula
HORARIOS: Serao atribuidos certificados aos alunos do curso.

24/08 - SEXTA-FEIRA - 17H00 AS 22H00

25/08 - SABADO - 09HOO0 AS 12H00
25/08 - SABADO - 13H00 AS 17H00

SABesA @AB ()0

MATO GROSSO DO SUL MATO GROSSO DO SUL




